
Бизнес-план
АТЕЛЬЕ 
по пошиву одежды

Данный бизнес-план потребуется вам при открытии 
собственного ателье по пошиву одежды. Он поможет с 
нуля изучить всю необходимую информацию о ведении 
этого бизнеса, а также выбрать наиболее подходящее 
вам развитие деятельности организации.
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СКАЧАТЬ ГОТОВЫЙ 
БИЗНЕС-ПЛАН 
АТЕЛЬЕ ПО ПОШИВУ 
ОДЕЖДЫ

БИЗНЕС-ПЛАН 
АТЕЛЬЕ ПО ПОШИВУ 
ОДЕЖДЫ

ПРИМЕР 
БИЗНЕС-ПЛАНА 
АТЕЛЬЕ 
ПО ПОШИВУ ОДЕЖДЫ

Вероятность успеха этого проекта очень высока. Это оправдано 
тем, что в каждом городе есть большое количество людей, которые 
являются потенциальными клиентами ателье.

Для того чтобы открыть такой бизнес, необходим грамотно 
составленный бизнес-план, который позволит разобраться во всех 
аспектах открытия ателье по пошиву одежды.

Сегодня в интернете много информации, которая находится 
в открытом доступе. Тем не менее, найти по-настоящему 
качественный бизнес-план, в котором все будет расписано по 
пунктам, достаточно сложно. В таком плане должны быть учтены 
все особенности деятельности данной организации, технические 
и экономические особенности ведения бизнеса.

Будет рассмотрен бизнес-план ателье по пошиву одежды, в кото-
ром детально описаны особенности открытия и ведения данного 
вида деятельности, рассчитаны необходимые первоначальные инве-
стиции, затраты в процессе ведения бизнеса и прибыль.
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АКТУАЛЬНОСТЬ 
ИДЕИ И АНАЛИЗ 
РЫНКА С ОЦЕНКОЙ 
КОНКУРЕНТОВ

В любом из городов нашей страны найдется огромное количество 
магазинов, которые вполне могут удовлетворить спрос на одежду. 
Несмотря на разнообразие ассортимента, на самом деле он 
состоит из стандартных моделей. Это как раз и есть причина 
постоянного спроса на одежду из ателье, где можно сшить 
оригинальную вещь для конкретного человека. Поэтому ателье 
может стать отличным стартом для ведения собственного бизнеса.
Анализируя рынок ателье по пошиву одежды, можно прийти 
к выводу, что положительных факторов намного больше, чем 
отрицательных, поэтому бизнес является рентабельным. 
Отметим основные преимущества ведения данного бизнеса:
• индивидуальный подход к выполнению каждого заказа;

• люди часто обращаются в ателье, так как нуждаются в одежде 
нестандартных размеров, ручной работе, высоком качестве 
ткани, оригинальности и эксклюзивности вещей;

• невысокие первоначальные затраты.

Почему этот вид бизнеса так привлекателен для начинающего 
предпринимателя? Во-первых, это хороший бизнес для 
специалиста по пошиву одежды, а во-вторых, в этом бизнесе есть 
перспективы с самого начала, и понятно, как можно добиться 
успеха – найти заинтересованных клиентов, которые будут 
постоянными – будут приносить стабильный доход.
Сейчас наблюдается большой уровень прироста потребности в 
услугах по пошиву одежды. Огромное влияние на покупательную 
способность в данной отрасли оказывают модные тенденции, 
именно поэтому любому ателье особенно важно «быть в тренде», 
чтобы потенциальные клиенты не ушли к конкурентам.
Основными конкурентами ателье по пошиву одежды являются такие 
крупные сети как:
1. Интернет-ателье. В последнее время их открывается все больше. 

Они привлекают внимание клиентов. Тем не менее, имеются 
и минусы – в таком ателье нельзя снять точные мерки и лично 
поговорить с дизайнером-швеей. Самые популярные интернет-
ателье: Blank Label, Indochino.

2. Studio Belissima. Индивидуальный пошив платьев, костюмов, 
рубашек, блузок, верхней одежды.

3. Sudaryanto. Сюда приходят за простой и в то же время 
оригинальной одеждой.

Конкуренция в Москве и Санкт-Петербурге высокая, тем не менее, 
при оригинальном подходе к концепции ателье даже в крупных 
городах можно иметь преимущества перед конкурентами. В 
провинциальных городах России конкуренция небольшая, если у 
вас имеет оригинальная идея о деятельности ателье, то вы сможете 
занять достойное место на рынке пошива одежды.


